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Introducao

A maioria dos leigos e até mesmo profissionais ficam em duivida quando se fala
em Margem e Mark-up. Muitos acreditam serem apenas nomenclaturas
diferentes, mas com a mesma regra aplicacao.

Confesso que ja passei por isto e quando me aprofundei no assunto percebi
gue estava aplicando um conceito e falando o nome de outro.

Neste E-Book vou mostrar que Margem e Mark-up sdo regras diferentes, tem
aplicagdes diferentes, tem apuracao do resultado de pontos de vista diferentes
e se regra for aplicada erroneamente pode levar o negdcio ao prejuizo.

Hoje nos EUA e em outros paises desenvolvidos a area de Pricing, € considerada
estratégica e de alta relevancia. No Brasil ainda esta se desenvolvendo e vejo
gue sua relevancia deve se tornar maior que nos EUA, pois temos no Brasil toda
a parte tributaria que complica ainda mais a nosso planejamento de pregos.

Neste E-book vou abordar o tema Margem e Mark-up sem levar em
consideracdo a parte tributdria, até mesmo por questdes pedagdgicas
trataremos de impostos em outros E-book’s.

Espero que absorvam o contetido e melhor que isto aplique 0 mesmo aos seus
negocios.

Boa Leitura
Jiovanni Coelho — Instrutor SimTax

Q contato@simtax.com.br @ (11) 95730 7800 www.SimTax.com.br
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Principais duvidas?

Existe diferenca entre eles?
Qual a melhor opcao para 0 meu negocio?
Como aplicar os conceitos para formar o meu prego de venda?
Como apurar o resultado dos dois conceitos?

Margem% Mark-up%

-
|}

O Primeiro passo é —
aprender como aplicar

o0s dois conceitos e
apurar o seu resultado

s . ‘
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Mark-up

Vamos comecar pelo Mark-up por ser o mais simples e também o mais
aplicado na maioria dos negdcio, vamos demonstrar que o fato de ser mais
simples, nao significa que é o melhor modelo para o seu negdcio.

O Markup ou Mark-up € um termo utilizando tanto em economia como em
contabilidade e indica quanto o preco de venda do produto esta acima do
custo.

O Markup pode ser apresentado de duas formas: valor (S) ou Percentual (%).

O Markup é adicionado ao custo total do produto ou servico com o objetivo de
chegar ao prego de venda. Por sua facilidade de aplicacao é o método mais
utilizado para formar o prego de venda, mas dacilidade nao deve ser o critério
para sua dedisdo. E importante conhecer e diferenciar Markup de Margem,
para assim fazer a melhor op¢ao para o seu modelo de negdcio.

‘.//!
Lembrete

“A Visdo do
Mark-up é
sempre pelo
custo e ndo
pelo prego de
venda”
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Mark-up
Estrutura

O prego de venda alcancado com o mark-up, deve ser suficiente para cobrir
todos os custos, despesas e impostos e gerar no final um lucro ird manter a
sustentabilidade da empresa.

De forma simples e estruturada estes sao os elementos da formacao de preco,
podendo o Mark-up ser um valor ou percentual:

Mark-up
Percentual
%

33, 33%l 100,00
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Pratica
O principal fator para aprendizagem apds o conhecimento dos conceitos

envolve a parte pratica.

Vamos por partes e a cada avango estaremos com mais uma pega do quebra
cabeca montada.

Case

Em um cenario temos o prego de aquisicao no valor de RS 100,00 e desejamos
ganhar sobre o seu valor um Mark-up de 40%, teremos o seguinte calculo:

Preco de venda = Prego de compra * (1+Markup%)
Preco de venda = 100,00 * (1+40%)

Preco de venda =100,00 * 1,40

m s

Markup % = Markup S/ Custo

Prego de venda = 140,00

Markup % = 40,00/100,00 = 40,00%

Q contato@simtax.com.br @ (11) 95730 7800 www.SimTax.com.br
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Principal erro na utilizacao do Mark-up

O erro mais cometido € no momento da comercializacdo, onde o comerciante
tem apenas o prego de venda e o Mark-up e utiliza deste percentual paradar o
desconto ao produto. VVamos ver com caso onde isto pode dar errado.

Imagine o Comerciante em uma situagao onde o objetivo é girar o estoque para
a compra de uma nova colecgo.

Com este objetivo e sabendo que trabalha com um Mark-up de 40% o0
Comerciante libera uma promogao com 35% de desconto, pensando que

desta forma estaria recuperando o custo de aquisicao.

Para ver como foi o resultado deste operacao vamos fechar o resultado da

operagao:
. DRE___
Preco de venda 140,00
Desconto aplicado % 35,00%
Desconto aplicado $ (49,00)
Preco de venda com Desconto 91,00
Custo do produto (100,00)
Prejuizo (9,00)

“Quando trabalhar com Mark-up, nunca apliqgue o mesmo
Percentual como desconto no preco de venda, pois vocé
estara aplicando o mesmo percetual em bases diferentes”.

40% de 100,00 = 40,00
40% de 140,00 = 56,00

e contato@simtax.com.br @ (11) 95730 7800 www.SimTax.com.br
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Exercicio Mark-up

Para melhorar a fixacdo do conceito do Mark-up, Calcule o prego de venda e

feche o resultado da operagao.
Neste cendrio ndo sdo considerados os impostos
Preco de Compra 100,00
Markup% 30,00%| Markup definido como objetivo
Markup Markup = Preco de compra * Markup%
Preco de Venda Preco de venda = Preco de compra + Markup

Apurac¢ao do Resultado

Preco de venda

(-) CMmV Custo da Mercadoria Vendida

(=) Lucro Bruto Lucro Bruto = Preco de venda - CMV
Prova Real (Markup) Markup apurado% = Lucro Bruto / CMV

Q contato@simtax.com.br @ (11) 95730 7800 www.SimTax.com.br




Fase 1: Concluida

Vamos agora para a
Fase 2
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Margem

IMargem é outro conceito para formacao do preco de venda, que também tem
como objetivo garantir a margem de lucro planejada.

O conceito se diferencia do Mark-up na forma de se calcular e na forma de se
apurar. A apuracao da margem tem como ponto de referencia o prego de
venda.

No capitulo que falamos da aplicagao de Markup vimos como ficou complicada
a vida da lojista no momento que decidiu fazer uma oferta para queimar o seu
estoque.

A dificuldade ficou clara pois ndo era tao facil aplicar uma desconto somente
sabendo o Markup que aplicou e é justamente neste ponto que o conceito de
margem resolve.

“A Visdo do
Margem é sempre
pelo prec¢o de

Q contato@simtax.com.br @ (11) 95730 7800 www.SimTax.com.br
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Margem
Estrutura

Quando formamos o nosso prego de venda com a margem o ganho é sempre
referente ao prego de venda.

Se vocé tem uma margem de 40% em um prego de venda de S 100,00 isto
significa que o seu lucro é de $40,00.

Para formagao do preco de venda utilizamos a seguinte formula:

Preco de venda = Custo / (1—Margem%)

Margem %

Preco devenda= 75/ (1- 30,00%)
Preco devenda= 75/ 0,70
Prego devenda =107,14

e contato@simtax.com.br @ (11) 95730 7800 |;| www.SimTax.com.br




Ebook: Margem% ou Mark-up% , qual a diferenca? S|m0x

Pratica
O principal fator para aprendizagem apds o conhecimento dos conceitos
envolve a parte pratica.
Case

Em um cendrio temos o prego de aquisicio no valor de RS 100,00 e desejamos
ganhar uma margem de 40%, teremos o seguinte clculo:

Prego de venda = Prego de compra / (1 - Margem%)
Preco de venda = 100,00 / (1-40%)

Prego de venda =100,00/0,60

(100100 66,67

Precodevenda 166,67
Custo (100,00)
Lucro 66,67

Prego de venda = 166,67

Margem % = Lucro$/ Custo $
Margem % = 66,67 /166,67 = 40,00%

Q contato@simtax.com.br @ (11) 95730 7800 www.SimTax.com.br




Margem

A grande vantagem da margem € na hora da
comercializacao.
Vocé pode utilizar o percentual da margem
aplicada par adar o desconto, como uma
situacao de queima de estoque.

Case de Queima de Estoque

Preco de compra: 100,00
Marge: 40,00%
Preco de venda: 166,67

Preco de venda ................. 166,67
Desconto......ccceeeeeevniininnnnnen. 40,00%
Preco de venda ¢/ desc .... 100,00
(100,00)
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Exercicio Margem%

Para melhorar a fixacdo do conceito do Margem, Calcule o prego devenda e
feche o resultado da operagao.

Formacao preco de venda Markup Neste cenario nao sao considerados os impostos

Preco de Compra 100,00
Margem de Venda 30,00%| Margem de Venda definido como objetivo
Preco de Venda Preco de venda = Preco de compra / ( 1- Margem% )

Apuracao do Resultado

Preco de venda

(-) CMV Preco de aquisicao (Custo da Mercadoria Vendida)
(=) Lucro Bruto Lucro Bruto = Preco de venda - CMV

Prova Real (Margem de Venda) Margem apurado% = Lucro Bruto / Preco de venda

Q contato@simtax.com.br @ (11) 95730 7800 www.SimTax.com.br
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Margem% x Markup%

Utilizando as mesmas variaveis chegamos a precos diferentes.

Agora que sabe como calcular e apurar o resultados nos dois conceitos, escolha
para 0 seu negacio o conceito adequado.

Os dois conceitos sao aceitos, mas a escolha depende do seu negdcio.
IMas sempre escolho a Margem para empresas que aplicam o desconto sobre

0 preco de venda.
30,00% 142,85 \

Margem Precode
Markup Venda

100,00 30,00% 130,00

J

Margem %

Mark-up %

X X0
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Simulador da SimTax

Agora que voce ja leu todo este E-book que tal ir para a pratica?

Entre no site: www.SimTax.com.br e na drea do Download baixe o Simulador
de Margem e Mark-up.

Este Simulador nao contempla os impostos, leia outros conteldos e va
evoluindo no conhecimento.

SIMULADOR
1 1
............. MARK-UP | [ _MARGEM _
VARIAVEIS VALORES VARIAVEIS VALORES
| PRECO DE COMPRA 100,00 PRECO DE COMPRA 100,00 |
i MARKUP % 20,00% MARGEM % 20,00% '
: MARKUP $ 20,00 :
| PREGO DE VENDA 120,00 PRECO DE VENDA 12500 |
PRECO DE VENDA PRECO DE VENDA
120,00 Apuracgéo do Resultado Apuragao do Resultado 125,00
VARIAVEIS VALORES VARIAVEIS VALORES
MARK-UP $ FATURAMENTO BRUTO 120,00 FATURAMENTO BRUTO 125,00 MARGEM $
20,00 () cusTO (100,00) () cUSTO (100,00) 25,00
(=) LUCRO 20,00 (=) LUCRO 25,00
MARKUP % 20,00% MARGEM % 20,00%

Agora que voce ja leu todo este E-book que tal ir para a pratica?

Entre no site; www.SimTax.com.br e na drea do Download baixe o Simulador
de Margem e Mark-up.

Este Simulador ndo contempla os impostos, leia outros conteddos e va
evoluindo no conhecimento.

Q contato@simtax.com.br @ (11) 95730 7800 www.SimTax.com.br
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Videos

Veja também nossos Videos no Youtube

Estamos desenvolvendo muitos contetiidos para vocé aprender mais sobre
Formacao de Prego de Vlenda ou Pricing.
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Formacao MIBA em Controladoria e Auditoria Financeira pela FGV, MBA em Planejamento
Estratégico e Inteligéncia em Negdcios, Espedialista em Gestao de Custos e Controladoria pela
USP, Bacharel em Ciénda da Computagdo, Espedializacdo em Gestao de Projetos e MS
Project, Técnico em Contabilidade. Experiéndia profissional de 12 anos na area de Custos,
Controladoria e Gestao. Anterior como Coordenador de Pricing, Cadastro de Produtos e
Cadastro Fiscal na Santa Cruz Distribuidora e Atual Instrutor/Consultor na SimTax.

Agora que voce ja leu todo este E-book que tal ir para a prética?

Cligue aqui: youtube Simtaxbr e saiba mais!

Q contato@simtax.com.br @ (11) 95730 7800 www.SimTax.com.br
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SimliQx

Simtax uma empresa de Consultoria e treinamentos em Formacao de
Preco de venda (Pricing).

Movida pelo desafio de desenvolver profissionais, que possam
impulsionar o desenvolvimento e sustentabilidade de seus negdcios.

Quer aprender mais sobre Pricing?
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